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Сападіап Іпзісітите Мог Нізгогіса! Місгогергодисбіопз / Іпзсіиі сападівп фе тісгогергодистіопз Пізгогідиез 
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Тесіпіса! апа Вібіїодгарпіс Моїе5 / Моїе5 іесппідиез еї Біб іїодгарпідие5 


Те Іп5ійше паз айетріед іо обіаіп їпе Бе5і огідіпа! 
сору амаїіабіе їог їі тіпд. Ееаїиге5 ої піз сору м/ісп 
тау Бе бібііодгарнісаїу ипідце, мпісп тау айег апу ої 
бе ітадез іп їпе гергодисіїоп, ог мПісп тау 
бідпіїїсапііу спапде їпе и5ца! теїподй ої Кітігід аге 
спескеа Беїом. 


Соїіоигед сомеге / 
Соцуепиге де соціейг 


Сомег5 датадед / 
Соицуепиге епдоттадее 


Сомег5 гез5іогед апа/ог іатіпаїед / 
Соицмепіиге гезіайгее ефои реїїіісціве 


Сомег ійіе тіз5іпд / |е їйге де соцуепиге тапдие 
Соіоигедй тар5 / Сапіез5 дбодгарнідие5 еп соціецг 


Соіоигеа іпК (і.е. оїпег пап біце ог біаск) / 
Епсге де соціеиг (і.е. аціге дие Біеце оси поїге) 


Соіоигеа ріаїез апад/ог ійицбігаїіопа / 
Ріапспез ефди ії ц5ігайоп5 еп соціейг 


Воипа міїп оїпег таїегіа! / 
Веїіе амес д'аціге5 доситепізє 


Опіу едйіоп амаїабіе / 
Зеціе еайіоп дізропібіе 


тідрі Біпаїпд птау сацйее 5падому5 ог аїзіопіоп аїопд 
іпіегіог тагдіп / Ша гейиге 5егтее рейці сац5ег де 
'отрге си де Іа дізіог5іоп Іе Іопд де Іа пагде 
іпіегіеиге. 


ВіапкК Іеамез аддаед дигіпо ге5іогаїоп5 пау арреаг 
м'йпіп пе ехі. М/пепемег роб5ібіе, іпе5е паме бееп 
отійед ігот йтіпд / Ії 5е рец! дие сепаїпез5 раде5 
рапспе5 аоцієе5 Іог5 д'ипе гезіайгаїоп 
аррагаїзз5епі дапз5 Іе іехіе, таїз, іог5даце сеїа еїаї! 
роззібіе, се5 радез п'опі раз е!е бітєез. 


ГИ Адайіопа соптепіз / Техі іл Цкгаїпіап. 
Сопітепіаїге5 5иррівтепіаїгез: 


ВН Р Р Б СЕ РЛС 


тТКів йет із Ні тед аї Бе гедисіїоп гаїїо спескед Беіом / 
Се доситепі е5і йіте ай їаих де гбдисіїоп іпдідив сі-дез5сиз. 


Сіпзійці а тісгобіте Іе теїїеиг ехетріаїге ам'її Іці а 
єв роз5ібів де 5е ргосигег. | е5 деіаїз де сеї ехет- 
ріаїге диі зопі реці-біге ипідце5 ди роїпі де мие Біії- 
одгарнідче, диі рецмепі тоаїйїег ипе ітаде гергодиїйе, 
си диі реумепі ехідег ипе тодіїсаїоп дап5 іа теїпо- 
де погтаїе де її таде 5опі іпаїдив5 сі-Че550иц5. 
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Соіоигед радез / Радез5 де соціейг 
Радез датадед / Радез5 епдоттадбез 


Радез гезіогеа апа/ог Іатіпа!ед / 
Радез гезіайгбез ефои реїїсиівеє 


Радез дїзсоіоигей, 5іаїпед ог іохеа / 
Радез десоіогее5, іаспеібез си рідивез 


Радез деіаснеа / Радез двіаспбез 
5помійпгоцдй / Тгапзрагепсе 


Оцаїйу ої ргіпі магіе5 / 
дцаїйе іпедаїіе де Гіпргез5іоп 


Іпсіидез зирріетепіагу таїегіа! / 
Сотргепа ди паїєгіе! зиррієтепіаїге 


Радез мпоїу ог рапіаїу оббсигеа Бу ептаїа 51їр5, 
Пізвиез, є"с., паме Бееп геїїтеа іо еп5иге їпе Бебі 
роз5ібіе штаде / |е5 раде5 іоіаїетепі ди 
рапігіїзтепі об5сигсіез раг ип іеціїе! а'єттаїа, ипе 
реїиге, еїс., опі 6і6 їітбез5 а поцувеай де іасоп а 
обіепіг Іа тей!еиге ітаде роз5ібіе. 


Орробзіпд раде5 м/іїйп магуіпд соіоигаїїоп ог 
дізсоіоигаїіоп5 аге їі теай їмісе іо еп5иге їпе Бебі 
роззібіе ітаде / | е5 раде5 5'оррозапі ауапі 465 
соіогаїїоп5 уагіабіе5 оц дез дєвсоїогаїїоп5 50пі 
йітеез5 деийх боіз айп а'обіепіг Іа теїйеиге ітаде 
роз5ібіе. 


Тне сору бітед НПеге баз Бееп гергодиседа снапкз 
со спе депегозігу об: 


Масіопаї Цібгагу об Сапада 


Те ітадез арреагіпд Пеге аге (пе Безі дизіїу 
роззібів сопзідегіпд спе сопаїсіоп апа Іедібіїгу 
од «Пе огідіпаі сору апа іп Ккверіпд мин їпе 
бітіпо сопігаст зресібїсатіопв. 


Огідіпа! сорівез іп ргіптеа рарег сомегз аге Пітед 
Ьедіппіпд мік (пе їтопі сомег апа епдіпд оп 
«бе іазс раде місНн а ргіпсва ог іййцасгасва ітргев- 
зіоп, ог (пе баск сомег мУпеп арргоргіате. АЇЇ 
огНег огідіпаї соріез аге Ні тей Бедіппіпд оп (пе 
Нгзї раде мук а ргіпсеа ог ййизсгатеа ітргев- 
зіоп, апа епадаїпд оп їпе іазі раде місп а ргіптед 
ог йицвсгагеа ітргеввіоп. 


Тпе іазі гесогава їтате оп васії тісгобїсне 
зНаії сопхаїп «бе зутб ! «в» (пеапіпд "СОМ- 
ТІМПЦЕО"), ог не зутрої У (теапіпд "ЕМО"), 
мупіспемег арріїез. 


Марз, ріагез, сПпагіз, еїс., тау Бе Ніітеа аг 
діНегепі гедистіоп гагіоз. Тпозе (00 Іагде го Бе 
епгігвіу іпсіидава іп опе ехрозиге аге бі тей 
Ббедіппіпо іп «бе иррег іеії папа согпег, Іеії 10 
гіднс апа гор со Богот, аз тапу ігатез аз 
гедцігед. Те Фоіоміпд діадгатвз ійизсгате спе 
техрся: 


С'ехетріаїге бі та Тих гергодйіс дгасе а Іа 
двпбгозіїв дв: 


ВіьТіобїпедие пабіопаїе Чи Сапада 


(ез ітадез зцімаптез опі 616 гергодцісез амес Іе 
ріиз дгапа зоіп, соттрів хепи ав Іа сопаїсіоп еї 
де іа пестегб де Гехетріаїге біте, ет еп 
сопіогтіїв амес Ісз сопаїсіопз ди сопітає де 
бітаде. 


Сез ехетріаігев огідіпацх Фопі Іа соцуетите еп 
раріег езі ітргітбе зопі (іі тбз еп соттепсапі 
раг Іе ргеттіег ріат ес еп гегтіпапт з0ітї раг Іа 
дегпідге раде дці соптрогів цпе етргвіпів 
д'їтргеззіоп си д'їйизтгатіоп, зоії раг Ів зесопа 
ріах, зеіоп Іе саз. Тоцз Іез ацігез ехетріаіге5 
огідіпайх зопі біітбяв вп соптітепсапі раг іа 
ргетідге раде диі сотрогів ипе етргеіпсе 
д'їтргеззіоп оси д'їййизітгатіоп ес еп гегтіпапі раг 
іа дегпідге раде дці сотроге ипе геїв 
етргеіптіе. 


Уп дез зутоївез зиімапіз аррагаїтга зиг Іа 
дегпідге ітаде де сбпацдие тістобісре, 5еіоп Ів 
саз: Ів зутЬоїіе ев» зідпіїїв "А 5ЧІМВЕ", Іе 
зутроїе У зідпібів "БІМ". 


|ез сапез, ріапсНез, габівайх, есгс., рецуепі бгге 
бігбз а дез тайх де гбдисгіоп діннвгепіз. 
(огздие ів доситепг ез5і їгор дгапа роиг бїге 
гергодції еп ип зеці сіїсів, ії е5т бііте а рагтіг 
де Гапдіе зирегівиг дайсре, де саийспе а агоїте, 
вс де Найт еп Баз, еп ргепапх ів потіге 
д'ітадез пбсеззаїге. |е5 діадгаттез з5цімапі5 
іНизтгепт іа тесноаев 


"12 з| 
1 2 З 


МІСКОСОРУ ВЕЗОІЦТІОМ ТЕ5Т СНАВТ 
АМ51 апа І5О ТЕ5Т СНАВТ Мо. 2) 


за а 


і 
з 


" шз2 
С 22 


г 


і, 
- є 
і 


са Що 


Аз 


МО 
Сл 


а є 


ЯРР'РУІЄЮ ІМАВЕ (їнс 


т-?теетеФФте т929902949909909299902009Ф292009Ф0з999тссс9гг терогегггегтеФетгФ 5 


М. Е. МЕРСИ і 


А 


ФАБРИЧНІ РОЗГОВОРИ ПРО ЕКОНОМІЮ 


ще 
аб 


| 
з. 
| 
? 


ЦІНА 25 Ц. 


і НАКЛАДОМ "УКРАЇНСЬКИХ РОБІТНИЧИХ ВІСТИЙ" 
Вінніпег, Ман. 
1920. 


'7999999007220009990009920992000909202002200009202099Ф29999». т?-г?егоеооеФооФом 


| 


. і 
| 

ж а і 

пр Про З б Її 


уомннни нт оон ВОНИ 30 "нн 


М. Е. МЕРСИ 


ФАБРИЧНІ РОЗГОВОРИ ПРО ЕКОНОМІЮ 


ЦІНА 25 Ц. 


НАКЛАДОМ "УКРАЇНСЬКИХ РОБІТНИЧИХ ВІСТИЙ" 
Вінніпег, Ман. 
1920. 


"?-гооооооогооооооогогогоооооегоогоогггооогогоггоогооогогоооо 


"роту они нена еиеУнИ СУМОЮ Ре СИРОПИ КЕУВИЕВОРм онЄ зантпурлтенттутнаняотоммрнветрим це ану му 


ин и Ов АААЧ по 


ФЛБРИЧНІ РОЗГОВОРИ ПРО ЕКОНОМІЮ, 


Лекція І. 
ЩО ПРОДАЄШ КАПІТАЛІСТОВИ? 


Єсли ти є робітником, то без згляду на те, де ти працю- 
єш, в фабриці чи копальні, знаєш, що є два роди сили, імен- 
но: людська або сила робоча і сила природи, як пара, во- 
да, елєктричність, газ і т. п. 

Властитель нової фабрики бочок в Індіяні прийшов до 
переконаня, що буде дешевше, єсли якась инша компанія 
достарчить йому "сили" для оперованя фабрики, чим він 
самий мав би замовляти машини до виробленя сили. Ї тому 
післав за представителями трох компаній в тім же таки міс- 
ть 


"Перший агент був від компанії, котра хотіла  гонити 
фабричні машини силою пари; другий був від компанії, кот- 
ра хотіла продати йому газолінову машину, що витворює 
силу через експльозію газу; а третий прийшов від великої 
компанії, котра достарчує елєктричної сили. Сей послідний 
згодив ся давати елєктричну силу за кизшу ціну, чим два 
другі і через се розумієсь, він дістав контракт. 

Тоді властитель був вже майже готовий отворити свою 
фабрику. Дерево (сирий матеріял) мав на поготові; мав ма- 
шини; також і силу, що буде порушувати сі машини. А од- 
наче щоби пустити фабрику в рух і почати виріб бочок, 
потрібно було ще одної річи. Є се товар, котрий ви, робітни- 
ки, достарчаєте. Є се людська сила -- робоча сила. 

Сто літ тому взад майже все було вироблюване людсь- 
кою робочою силою, але постепенно винаходил;. і уліпшу- 
вали машини, а сі знова щораз більше зменшували людську 
працю, якої було потрібно, щоби виробляти предмети, Ве- 
ликі машини, що порушують ся парою або водною силою, 
виконують велику часть тяжкої і трудної праці. Але власти- 
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тель фабрики або копальні потребує ще иншої сили, котра 
управляла би машинами. Він потребує ще доконче і твоєї 
робочої сили. 

Фабрикант бочок в Індіяні сказав, що він потребує 
"рук", т. є. людської робочої сили. Проголосив отже в газе- 
гі: "Потрібно робітників". Розуміє ся, що він не хотів купу- 
вати робітників раз на все, так як куповано давнійше невіль- 
ників. Ні, він тільки "наняв" декотрих робітників до праці. 
Він купив людську силу, т. є. робочу силу, а ти продав йо- 
му сю свою робочу ситу так само, як скотоводець продає 
худобу, або пекар продає хліб. Ти пішов до властителя про- 
дати свій товар. Він задумував купити робочу силу і єсли 
твоя ціна була низька, то правдоподібно ти дістав "занятє". 

Декотрі з нас працюють довгі роки заки зрозуміють, що 
ми робітники, маємо один "товар" на продаж. Як довго ми 
здібні до праці, то все пробуємо найти купця на нашу робо- 
пу силу. Шукаємо "занятя" і властителя. Єсли мущини і жен- 
щини не мають инших средств до житя, а хочуть жити, то му- 
сять продавати свою робочу силу. 

Товар є щось такого, що заспокоює якусь людську пот- 
пебу, щось, що зістало вироблене людською силою на про- 
даж або для виміни. Убранє, яке ви вшиєте самі для себе, не 
є товаром. Убранс вшите в тій ціли, щоби його продати ко- 
мусь другому, є товаром, бо воно зроблене на продаж, а не 
для власного вжитку. 


Вівці є так само товаром як чоботи, будинки, хліб і ма- 
шини, єсли ми їх продаємо або вимінюємо. І твоя сила, при 
помочі котрої можеш виробляти річи, твоя сила до праці є 
також товаром, єслч продаєш її за заплату. 

Знаєш, шо кождий, хто тільки продає товар, жадає як 
найбільшої заплати. Гросерник, що має свій склеп таки ко- 
ло твого помешканя, жадає за масло, мясо і другі товари, 
які продає тобі, як найбільше гроший. Властитель складу 
вугля також підносить ціни. І коли ти шукаєш праці, то жа- 
лаєш за свою працю такої високої ціни, яку думаєш, що мо- 
жеш дістати. 
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ПИТАЧЯ. 


Робітники жадають за свою робочу силу високої платні. 
Капіталіст старає ся платити як найменше. 

Чи ваші інтереси є подібні до себе? 

Що діє ся тоді, коли рівночасно десятьох робітників хо- 
чуть продати свою силу до праці? Хто дістане "занятеє"? 

Що стане ся тоді, коли є за богато "занять", а тільки 
один робітник? Чи він дістане більшу, чи мез пу платню за 
свою працю? Чи він дістане добру заплату за свою робочу 
силу? 


Єсли в певній околиці дає ся відчувати брак робітників 
і фабриканти мусять платити більшу платню, то чи сей брак 
робітників потреває довго? Єсли ні, так чому ні? 

Чи подача і попит мають щось до діла з ціною, за яку 
можеш продати свою робочу силу? 

Чому сталевий трост закладає пятьдесятьміліонову фаб- 
рику в Китаю? Чи капіталісти будуть мати більше зисків, 
виробляючи сталь в Китаю, а не в Америці? Чому? 

Чому китайські робітники приїздять до Америки, щоби 
тут продати свою робочу силу? 


ФАБРИЧНІ РОЗГОВОРИ ПРО ЕКОНОМІЮ 
поча 


Лєкція ЇЇ. 
ВАРТІСТЬ ТОВАРУ. 


В попереднім розділяї ми бачили, що робітник продає 
хапіталістови товар. Чи ти працюєш в фабриці, копальни, а- 
бо офісі, одним словом, єсли колибудь дістанеш працю, то 
се значить, що продаєш властителеви свою робочу силу. 

Знаємо вже, що робоча сила є так само товаром, як і 
чоботи, капелюхи, столи, автомобілі і т. п. 

Всї товари є продуктом людської праці, є вони резуль- 
татом напруженя мускулів або мізку. Робітники роблять 
чоботи; печуть хліб; управляють рілю; будують доми, зеліз- 
ниці, палати, мости. 

У всіх товарах є скристалізована людська праця. Това- 
ри мають вартість (вартість замінну) лише длятого, що в них 
є заключена людська праця. 

Коні, корови, золото, зелізо, срібло, хліб -- є товарами. 
На їх випродукованє вложено людську працю. Робоча сила 
людини є також товаром; є вона результатом людської пра- 
ці в минувшині. 


Щоби жити, чоловік потребує поживи, убраня, чобіт, 
мешканя. Все те виробляють робітники. Кожда дитина зу- 
живає через довгі роки продукти людської праці. Чоловік 
є отже результатом людської праці. 

Вартість товару залежить від скількости суспільної пра- 
ці, якої потрібно на виробленє даного товару. Знова скіль- 
кість вложеної праці в даний товар обчисляє ся після скіль- 
кости годин, яких потрібно на виробленє сего товару. 

Карл Маркс говорить в "Капіталі": 

"Могло би видаватись, що єсли вартість товару зале- 
жить від скількости праці, вложеної на його випродукованє, 
то чим чоловік більше лінивий, тим більша вартість його 
товару, бо прецію"» він вложив в сей товар більшу скількість 
годин праці. Таке понятє було би ошибочним, бо вартість 
товару означає суспільну, а не індивідуальну працю". 

Єсли знаємо кілько годин праці вложили робітники в 
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данім краю на виробленє чобіт в протягу року і єсли знаємо 
кілько пар чобіт вони виробили, то, поділивши скількість 
годин через число пар чобіт, довідаємо ся, кілько годин сус- 
лільної праці потрібно в данім краю на виробленє пари чо- 
біт. Ся скількість годин суспільної праці потрібної на ви- 
робленє даного товару становить власне вартість того товару. 

Єсли ти працював би навіть три місяці, щоби ножем зро- 
бити крісло, то його вартість не буде більша, як вартість крісла 
зробленого в великій фабриці, де много робітників уживаю- 
чи машин, виробляють кождого дня сотки крісел. 

Знаємо те, що всякі нові уліпшеня машин зменшують 
час, якого потрібно на виробленє ріжних товарів. Земний 
олій має нині меншу вартість, чим 10 літ тому назад, бо за- 
вдяки уліпшеню машин потрібно нині менше робочої сили, 
щоби його добути з землі і очистити з домішок. Сталь та- 
кож впала на вартости, бо щоби її нині випродукувати, по- 
трібно менше людської сили, чим треба було давнійше. 


Вартість золота і срібла означає скількість суспільно 
потрібної праці на випродукованє тих металів. Вартість зо- 
лота змінює ся. Чим більше потрібно суспільної праці на 
видістанє золота, тим більша його вартість. 


В сей спосіб означуємо вартість робочої сили. Скіль- 
кість (або час) потрібної праці на випродукованє робочої 
сили, становить про її вартість. 

Робоча сила або здібність до праці істнує в людині тіль- 
ки за її житя. Чоловік потребує поживи, щоби міг зростати 
і вдержати своє житє. ДА одначе як машина, так і чоловік 
з'ужиє ся і мусить бути заступлений другим чоловіком. От- 
же робітник потребує поживи, убраня і мешканя не лише 
для себе самого, але і для дітий, котрих мусить виховувати, 
щоби хтось міг заступити його на робочім ринку і вдержа- 
ти клясу робітників. Бачимо отже, що вартість робочої си- 
ли є означена вартостию товарів потрібних до виробленя, 
розвиненя і вдержаня робочої сили. 

Маркс говорить: "Вартість робочої сили є означена сус- 
пільно потрібною працею на її випродукованє." 


ран «ра у РІЗАНІ ЗЕД лань юна - 
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Вартість поживи, убраня, мешканя (житєві необхідности) 
і вартість праці, якої потрібно на вихованє дітий, котрі займуть 
в фабриці місце робітника як він постаріє ся, означають вар- 
тість робочої сили чоловіка. Досить щоби жити і виховати 
дітий -- така є вартість робочої сили в капіталістичнім 
устрою. 


ПИТАНЯ: 


Що то є товар? Що продає робітник капіталістови? 

Що означує вартість товару? Що маєш на думці через 
суспільну робочу силу? 

Чи сірники мають нині меншу вартість, чим 10 літ тому 
назад? Єсли так, то чому так? 

Чи вартість товарів зменшила ся на половину в послід- 
них 10 роках уліпшеної машинової продукції? Длячого? 

Вичисли ті товари, котрих вартість зменшила ся. Чи 
вартість гуми побільшила ся? Длячого? 

Чи на тканє полотна, робленє цементу, виріб автомобілів 
потрібно нині менше робочої сили, чим 10 літ тому назад? 
Длячого? 

Памятай, що брак або надмір товару може спричини те, 
що товар є продаваний понад або низше своєї вартости. 
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Лєкція ШІ. 
ЦІНИ. 


Вартість товару се є суспільно потрібна праця, що заклю- 
чена в товарі. Єсли хтось скаже мені, що плащ має ту саму 
вартість що й убранє, то я знаю, що плащ і убранє мають 
рівну вартість, а се тому, що в них є вложенг рівна скількість 
тої самої спільної річи -- праці. 

Загально говорячи, вартість чотирох пар сподень є майже 
рівна вартости плаща. Чому отже плащ має більшу вартість 
чим сподні? І що означує міру вартости, коли приходить до 
виміни товарів? 

Ти вимінюєш свою робочу силу з капіталістом -- може за 
5 долярів в золоті кождого дня і навпаки, золото є вимі- 
няне на житєві потреби -- поживу, убранє і мешканє. Для- 
чого сі товари є вимінювані взаїмно? 

Як знаємо вже з попередногс, праця є мірою вартости. 
Плащ, про котрий ми говорили повисше, можна виміняти 
за чотири парі сподень, а се тому, що в виріб плаща вло- 
жено чотири рази так велику скількість суспільної праці, як 
та, що є вложена в виріб одної пари сподень. 

Суспільно потрібна праця заключена в товарі (в чобо- 
тах, худобі, хлібі, в твоїй робочій силі або в чімбудь другім) 
означає за яку ціну сей товар буде заміняний.  Природ- 
ною тенденцією є, щоби товари рівні вартостию були вимі- 
нювані взаїмно. 

Напримір: випродукована скількість пшениці в десятьох 
годинах суспільно потрібного часу праці, буде замінена за 
певну скількість сукна, чобіт, крісел, золота або якогось ин- 
шого товару, котрий буде випродукований в десятьох годи- 
нах суспільно потрібної праці. 

Вартість, або вартости, за які товари є замінювані, пос- 
тійно зміняють ся лише тому, що зміняє ся суспільно потріб- 
ка праця для випродукованя тих товарів. 

Ми читали про нову машину до відливаня, яка дає спро- 

могу хлопцеви зробити в однім дни стільки відливів, кілько 
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давнійше робило чотирох мущин. Сі відливи зменшили ся 
дуже в вартости (в с'й фабриці, де уживає ся нового вина- 
ходу), одначе вартість всіх відливів в цілі. краю зменшила 
ся дуже мало. Пересічна праця, якої потрібно до вироблю- 
ваня відливів є тільки трохи менша чим давнійше. Коли но- 
вий винахід увійде в загальне ужитє, то аж тоді вартість 
відливів зменшить ся в цілім краю. 

«Єсли маємо на думці товари як вартість, то беремо під 
увагу одиноко людську працю, яка є вложена або скриста- 
лізована в сих товарах. Під сим зглядом товари ріжнять ся 
одиноко тим, що заключають в собі більшу або меншу скіль- 
кість праці; в шовковій хусточці може бути заключена біль- 
ша скількість праці, чим напримір в цеглі. Товар має вар- 
тість, бо в нім є заключена суспільна праця... Зглядно вар- 
тість товарів є означена скількістю праці, що заключає ся в 
товарах. 

Обчисляючи замінну вартість товару, мусимо додати 
до скількости послідно вложеної праці ще й скількіс"» праці 
вложеної попередно в сировий матеріял товару і працю вло- 
жену в знаряди, машини і будинки, котрі помагають в праці." 

Напримір, вартість крісла є означена вложеною суспіль- 
ною працею на обробленє дерева і вложеним робочим часом 
на випродукованє тих частин машинерії, котрі з'уживають 
ся при оброблюваню дерева, як рівнож суспільно потрібною 
працею на зваленє дерева і привезенє його до фабрики. 

За кождим разом, коли на вироблюванє товарів потріб- 
но більше суспільної праці -- їх вартість зростає. За кож- 
дим разом, коли на випродукованє товарів зменшує ся скіль- 
кість суспільно потрібної праці, їх вартість зменшує ся. 

За послідних кілька літ з причини уліпшеня машин ужи- 
ваних при продукції меблів та процентово малої скількости 
вложеної в них праці, хайже всі гатунки меблів впали на 
вартости. 

З причини уліпшеня метод в видобуваню золота і змен- 
шеної скількости вложеної в нім праці, золото за послідних 
10 літ постійно спадало на вартости. 

Вартість гуми зростає длятого, що загальний запас по- 
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стійно зменшуєть ся, а до того нині потрібно ще більше 
праці на садженє і плеканє дерев, що дають гуму, чим се 
було давнійше, коли сі дерева росли дико. В фунті гуми є 
вложена більша скількість людської праці нині, чим се було 
кілька літ назад. 

Отже бачимо, як великі машини постепенно заступають 
місця малих, а з причини постійного уліпшеня тих машин, 
скількість людської праці заключеної в товарах зменшає ся. 


ЦІНЛ. 


Товари є вимінювані за певну означену ціну в громілх. 
Ми призвичаїли ся числити ціни в золоті. На всіх наших 
паперових грошах читаємо: "Платні в золоті". Але золото 
є так само товаром як хліб, плащ, убранє або автомобіль. 
І товари є вимінювані за суму золота, що має в собі скіль- 
кість праці, яка рівнає ся вложеній скількости праці в то- 
варах. 


Се значить, що єсли 10 долярів в золоті забирають на 
своє випродукованє 10 годин конечно потрібної праці, то се 
золото можна виміняти за таку скількість пар чобіт, яку 
можна випродуковати в 10 годинах суспільно потрібною пра- 
цею. 


Иншими словами, товар, що потребує на своє випроду- 
кованє 10 годин конечної праці буде виміняний за зслото, а- 
бо якийсь инший товар, на випродукованє котрого також 
вложено 10 годин потрібної праці. 

Се справджує ся, коли вартість і ціна є рівні. Але попит 
і оферти спричиняють те, що товари є вимінювані часами по- 
низше або повисше їх вартости. 

Тимчасовий брак вугля -- єсли попит є більший як пода- 
ча може дати нагоду посередникам, що будуть прода- 
вати зуголь понад його вартість і навпаки. 

Ціни є часами дещо висші або низші від вартости това- 
рів. (Треба звернути увагу, шо не говоримо тепер про ціни 
монополів). 


12 плати 
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Єсли попит і подача є рівні, то ринкові ціни рів- 
нають ся вартости товару, згідно зі скількістю праці, якої по- 
трібно до їх продукції. 

Єсли візьмемо під увагу ринкові ціни за довший час, то 
побачимо, що пересічна ціна рівнає ся вартости даного то- 
вару. 

Коли візьмемо під увагу довший протяг часу, в якім всі 
гатунки товарів є продавані по їх ціні, то ніяк не можна твер- 
дити, що постійний і щоденний зиск ріжних підприємств 
має жерело в ціні товарів, або в продажі їх за ціну понад їх 
вартість. 


ПИТАНЯ: 


Длячого фахова робоча сила продає ся по висшій ціні, 
чим нефахова робоча сила? Чи той факт, що потрібно біль- 
ше праці, щоби випродуковати фаховогіо робітника, т. є. що 
підчас науки фаху робітник мусить мати поживу, одінє і ме- 
шканє, чи се має щобудь до діла з вартостию їх робочої 
сили? 

Досвідчені майнери (гірники) говорять, що нині потріб- 
но менше праці на добутє золота, чим треба було давнійше. 
А чи зауважив ти, що золото (або гроші) є вимінюване ни- 
ні за менгге товарів, чим десять літ тому назад? 


Думаємо, що аби випродуковати нині бушель пшениці, 
потрібно до сего майже стільки робочої сили, що й в 
1900 році; єсли так, то вартість пшениці повинна була оста- 
тись та сама, що була в 1900 році, а одначе чи так воно є 
нині? 


Длячого 100 бушлів пшениці продає ся (вимінює ся) ни- 
ні за більше золота, чим в 1900 році? 

Єсли вартість обох товарів остала би ся та сама і єсли 
би один монополь не контролював ані пшениці, ані золота, 
1о сі два товари були би вимінювані в тім самім відношеню 
що й давнійше. Се значить, що ту саму скількість золота мо- 
жна би виміняти за ту саму скількість пшениці. 
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Чи зменшенє ся вартости золота спричинює те, що фар- 
мер дістає висшу ціну в заміну за свою пшеницю? 

(Не забувай, як .оворить Маркс, що єсли не можемо ви- 
яснити зисків на тій основі, що всі вимінювані товари є від- 
носно до їх вартости, то не можемо взагалі зрозуміти, як 
творять ся зиски). 

Памятай, що не продаємо нашої прац). Продаємо нашу 
здібнісгь до праці, себто ре бочу силу. 

Праця се є виладовуванє робочої сили. Товари, які ви- 
робляємо, є скришталізованєм нашої праці. Капіталістови о0- 
значе продаємо тільки робочу силу. 
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Лекція ТУ. 
ЯК ПОВСТАЮТЬ ЗИСКИ? 


Много з нас думали, що зиски повстають з грефту, спе- 
ціяльних привілєїв, або монополю. Ми говорили так богато 
про крадіж капіталістів, що цілковито забули про вели- 
кий і головний спосіб робленя зисків. 

Товари є звичайно вимінювані після їх вартости. При- 
пустім, що щоби випродуковати житєві потреби для робіт- 
ника, потреба на се двох годин суспільної праці, -- або ин- 
шими словами потреба двох годин праці на випродукеване 
робочої сили. 

Припустім рівнож, що 52.00 в золоті представляє дві го- 
дини праці. 

Вартість робочої сили (котру робітник продає) є озна- 
чена заключеною в ній суспільною працею. Є се житєві по- 
треби випродуковані в двох годинах суспільної праці. 

Єсли робітник продає свою робочу силу за її вартість, 
то в заміну дістане товар, котрий має в собі дві години сус- 
пільної праці. В повисшім випадку він дістане 52 денно. 


Иншими словами, робоча сила одного дня є замінена на 
лві години праці, котра є вложена в поживу, одінє і мешка- 
нє, в річи, котрі є необхідно потрібні для робітника. Робо- 
ча сила рівнає ся вартости двох долярів в золоті. Робітник 
продає свою робочу силу за її вартість. 

Робітник дістає таку платню, щоби міг їсти, пити і одіти 
ся т. є, щооби випродуковати більше робочої сили. Робіт- 
ник дістає вартість своєї робочої сили. 

Одначе робітники продають свою робочу силу капіталісто- 
ви на дни або слжні. Капіталіст купує товар (робочу силу) да- 
ючи таку заплату кілько вона варта. Єгсли тим робітником є 
майнер (гірник), то в двох годинах він добуде вугля вартости 
52.00, або вартости платні цілого дня. Вуголь, котрий він 
добуває, буде мати в собі дві години праці, так само як і два 
доляри в золоті мають дві години праці, і так само житєві 


нівябоми 


алібвнунь соізфив бий собі вій о 


1 


зайзійііноьо: 


нліпьнув ані війнам сві найти ис 


зінанаіниіріван но наван Зипімиван йННЇ іе 


зеНуіваіні т 


ілі 


і 


ФАБРИЧНІ РОЗГОВОРИ ПРО ЕКОНОМІЮ 15 


потреби, за котрі він вимінює свої два доляри, заключають 
в собі дві години праці. 

Иншими словами майнер добудє вугля вартости своєї 
платні в двох годинах (суспільної) праці. 

Одначе майнер продає свою робочу силу на день і капі- 


таліст продовжає години праці так довго, як тільки може. 


В двох годинах майнер випродуковав досить вартости на 
свою власну платню, але капіталіст купивши робочу силу на 
день, може примусити робітника до праці 10 годин денно. 
Майнер потребує працювати лише 2. години, щоби випро- 
луковати вартість 52, себ-то потрібну вартість на вдержане 
його робочої сили. 

Єсли майнер працює 10 годин денно, То 8 годин працює 
на витворенє надвартости для капіталіста. 


В двох годинах майнер викопає вугля на таку вартість, 
якої потрібно на оплаченє його робочої сили, але в слідую- 
чих вісьмох годинах праці він викопає вуголь вартос- 
ти 58, котрий то вуголь капіталіст задержить вже для себе. 

А що майнер продав свою робочу силу капіталістови, то 
й вуголь, котрий він видобув, належить до капіталіста. 

Капіталіст платить робітникови 52 денно, а бере для 
себе вугля вартости 58. Ось так творить ся зиск. 

Рік в рік капіталісти купують робочу силу і платять за 
неї її вартість; капіталісти посідають на власність продукти 
праці робітників; продукти сі представляють працю 10-ох го- 
дин. Платять робітникови товарами (грішми), що мають 
в собі тільки дві години суспільної праці. Коли майнер йде 
вечером до дому, то капіталісти є властителями вугля, що 
має в собі працю 10-ох годин. 


Вуголь (що має в собі 10 годин праці) буде виміняний 
за золото (або гроші), що також буде мати в собі 10 годин 
праці; в сім випадку 510. Майнер добув вугля вартости 910, 
а дістав тільки 92. 

Вартість 8-ох годин праці, або 8 годин вартости вугля, 
який капіталіст забирає для себе, є надвартостию, за яку він 
не платить нічого. 
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На такій виміні між капіталом і працею є оперта капі- 
талістична продукція, котра завсігди оставляє робітника ро- 
бітником, а капіталіста капіталістом. Скількість тої надвар- 
тости (єсли всі инші обставини будуть ті самі), буде зале- 
жати на відношеню між тою частиною робочого дня, яка є 
потрібною до репродукції робочої сили, і надвишкою праці, 
яку зроблено для капіталіста. 

Капіталіст забирає продукт праці свого робітника. Коли 
він продає сей продукт, то частина проданих товарів нічого 
його не коштувала, помимо того, що є там вложена людська 
праця. 

Легко можна бачити, як майнер дістав вартість своєї 
робочої сили; 52 в золоті заключає в собі дві години праці, 

52 можна виміняти за житєві погреби, котрі дають май- 
«рови спромогу витворити більше робочої сили, щоби віч 
міг працювати дальше слідуючого дня. 

В сім випадку продукт майнера, т. є. вуголь, котрий він 
викопує одного дня, заключає в собі пять разів так велику 
скількість праці, котрої потрібно до випродукованя житєвих 
потреб, що дають робітникам здібність до праці. 

Отже бачимо, що річи, які робітник дістає за свою ро- 
бочу силу, мають в собі тільки дві голини праці в той час, 
коли річи, котрі він продукує і котрі забирає капіталіст, 3. 
ключають в собі 10 годин праці. 


Майнер продає свою робочу силу і, розуміє ся, каніта- 
ліст бажає використати її для себе як найкористнійше. Коли- 
би робітник жадав за свою працю товарів  вартости своєї 
праці, то тоді перестав би бути робітником, бо капіталіст 
не маючи надварости, не нанимав би його більше до праці. 

Одначе ообі.мки, котрі мають до продах і тільки свою 
робочу силу, не мають иншого вибору. Мусять продавати 
свою здібність до гоаці, робочу силу, щоби дістати платню, 
аби ж: .  (апіталіс.и знова дають їм працю для зисків. Ка- 
пітал примушені дати робітникам стільки, щоби сі мо- 
гли жити і працювати, але вони хочуть щоби робітник пра- 
цював як найдовше, бо в сей спосіб він витворить більше 
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зон 


надвартости, котра лишає Ся власностию капіталіста. 
Розумні робітники | не вдоволяють Ся вже  продаванем 
своєї робочої сили за її вартість. Вони домагають ся щораз 
голоснійше вартости своїх продуктів. Не хочуть вже довше 
бути тільки товарами; примушені продавати самих себе за 
платню по регулярних "ринкових цінах", не хочуть вже дов- 
ше діставати продукт тільки двох ГОДИН праці за продукти, 
щю заключають в собі десять годин їхньої праці. Не хочуть 
жити вже довше за мізерну платню в той час, коли для ка- 
пілістичної кляси копичать міліони за міліонами. 


Є се головне домаганє соціялізму, щоби робітники пе- 
рестали продавати себе, т. є. свою робочу силу, як товари; 
ми самі хочемо бути властителями товарів, котрі  продуку- 
ємо і вимінювати товари, що мають певну скількість суспіль- 
но потрібної праці, за инші товари, котрі мають в собі рів- 
ну скількість суспільно потрібної праці. 


Я іти працюємо для капіталіста, він є властителем фабрик, 
копалень або зелізниць. Капіталісти длятого | панують над 
нами, що знаряди і средства продукції і дистрибуції (земля, 
рабрики, копальні, зелізниці -- потрібні машини до проду- 
кованя товарів), є їх приватною власностию. 


ПИТАНЯ: 


Чи може властитель копальні платити майнерам вартість 
їх робочої сили і мати ще зиск? Чи може властитель копаль- 
ні продавати вуголь по його вартости і платити майнерам 
вартість їх робочої сили і мати ще зиск? 

Чи властителі копалень могли би платити майнерам біль- 
ше, чим вартість робочої сили а продавати вуголь по меншій 
пїні, чим його вартість, і ще мати зиск? Поясни - - длячого се 
було би можливе. 

Єсли робітники були би сильні і здобули вартість своїх 
продуктів, то що стало би ся тоді? Чи остала би надвартість 
для капіталістичної кляси? Поясни -- длячого ні. 

Що стає ся з ріжницею між вартостию твоєї робочої си- 
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ли, а вартостию річий, котбі ти продукуєш в фабриці або 
копальні? 

Припустім, що працюєш в ка. йфорнійській копальні і заро- 
боляєш 583 денно, що якраз стає на купно поживи, 9. діня і меш- 
каня в Каліфорнії. Але твій властитель хоче вислати тебе до 
копальні в Алясці. Вартість житєвих потреб в Алясці є більша 
чим в Каліфорнії. В Алясці потрібно на купно поживи, меш- 
каня і одіня 56 денно, Чи заощадиш більше гроший 1 Алясці, 
заробляючи по 56 ленно, чим в Каліфорнії, де ти ренні 
лише 53 денно? Длячого ні? Хто платить ріжницю в високих 
цінах за житєві потреби ги чи твій капіталіст? (Не говори- 
мо тут про деякі випадки, але про дорожнечу взагалі). 

Знаємо, що ми, робітники, виробляємо всі товари, але 
що ми продали нашу робочу силу капіталістови, то наші про- 
лукти належать до него. Отже капіталіст платить майже за 
все, бо він присвоює собі ті товари, котрі ми виробили. 

Коли вартість житєвих потреб йде вгору, то котра кляса 
платить кошта, робітнича чи капіталістична? В згаданім ви- 

падку праці в Алясці, чи робітник платить 56 за житєві по- 
треби, чи та підвишка 53 на житєві потреби спадає на капі- 
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Лекція У. 


НИЗЬКІ ЦІНИ І БІЛЬШЕ ПРО зисКи. 


Знаємо, що здібність до праці, або робоча сила є това- 
ром. Вартість товару є ограничена суспільно потрібним ча- 
сом для його випродукованя. 

Єсли потрібно три години суспільної праці на те, щоби 
випродуковати житєві потреби на один дей, то вартостию 
твоєї робочої сили ОДНОГО ДНЯ будуть три години суспільно 
потрібної праці. 

Рисунок А. буде представляї: артість твоєї робочої сили, 
а се длятого, що З години суспільної праці є заключекі в жи- 
гєвих потребах, котрі мають служити для твойого удержаня 
через один день. 


Вартість робочої сили. 
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Хай рисунок С. представляє твій продукт одного дня. Він 
забирає 9 годин робочого часу. Капіталіст, що наймає тебе 
до праці, мусить звернути тобі вартість, яка є потрібною на 
оплаченє за А. (себто кошти вдержаня). 

Рисунок В. рівнає ся А., бо він має три години праці. Він 
представляє вартість, яку капіталіст звернув тобі в формі зо- 
лота, себто платні. 

Знаємо, що А. рівнає ся В. І знаємо також, що С. має 
три рази більшу вартість від А. або В. Знаємо й те, що капі- 
таліст безупинно старає ся продовжити С. до 10 або 11 годин, і 
що капіталісти обтинають платню колибудь і де тільки мо- 
жуть. Тільки завдяки постійній борбі робітнича кляса змо- 
гла вдержати своє становиско, здобути частинну підвишку 
платні і коротший день праці. 

І звісно, що єсли здобудеш більшу платню (В) то менше 
вартости твойого продукту (С) остане ся для капіталіста, ко- 
трий наймає тебе до праці; а з другого боку зменшенє платні 
оставляє для капіталіста більше надвартости. 


Продовженє робочого дня (С) до до 10-ти годин, лишить 
не шість, а 7 годин неплаченої праці. Коротший робочий 
день оставить для капіталіста менше надвартости. 


Реформатори думають, що єсли зменшимо кошти удер- 
жаня, то тим поліпшимо наше положенє. Вони думають, що 
єсли А. (кошт вдержаня, буг би зменшений, то ми могли би 
защадити частину нашої платні (В). Розуміє ся, що вартість 
нашої робочої сили зменшує ся разом зі зменшенєм ся вар- 
тости житєвих потреб, одначе вони думають, що ми могли би 
знизити кошт житя без рівночасного зменшеня платні. 


Але ти знаєш, що коли би твій господар обнизив твій 
рент слідуючого місяця до половини, то ти мав би спромогу 
видати більше гроший на инші річи. Коли би твоя господиня 
дала тобі удержанє за половину тих гроший, котрі платиш її 
до сеї пори, то слідуючого місяця ти ощадив би ще більшу 
суму. Се правда, але тільки в поодинокім випадку. 

Та ми не говоримо про поодинокі випадки, помимо то- 
го, що в ціли виясненя справи вживаємо дійсних примірів. 
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Питаємо отже, чи низькі ціни принесли би користь для робіт- 
ничої кляси? 


Припустім, що місто Чікаго купило би всі доми, які рен- 
тують робітники і обтяло би всї ренти о 50 проц. Припустім, 
що Чікаго взяло би на мійську власність різні, реставрації, 
трамваї, склепи і в сей спосіб обнизило би кошт житя до 50 
процент. Чи таке обниженє коштів удержаня принесло би ко- 
ристь робітничій клясі, чи тій групі капіталістичної кляси, ко- 
тра не є прямо заінтересованою в продукції житєвих потреб? 

Коли в певнім місті кошти удержаня є значно зменшені, 
тоді до того міста стягають ся робітники, щоби продати свою 
робочу силу. Вони знають, що коли дістануть роботу в місце- 
вости, де можна дешевше жити, то зможуть защадити трохи 
гроший і тоді можливо будуть в спромозі зачислити себе на- 
віть до капіталістичної кляси. Але звернім увагу на те, що То- 
лі стане ся? Много робітників прибувають до того міста, де 
можна дешевше жити. Перегони робітників в пошукуваню за 
працею збільшають ся. Капіталісти купують робочу силу по 
найнизшій ціні. Щоби тільки дістати працю, робітники бу- 
дуть продавати свою робочу силу по щораз низшій ціні, аж 
дійдуть до того, що платня знова заледви буде вистарчати на 
житє. Незабаром сі робітники побачуть, що таки нічого не 
зискали. 


Візьмім приміри А. В. і С. Коли кошти удержаня А. 
зменшать ся до половини, то перегони між продаючими робо- 
чу силу, зменшують в відповідній степени платню (В.). Єсли 
твій капіталістичний працьодавець виробляє сталь, то чи буде 
він в спромозі присвоїти собі менше, чи більше вартости тво- 
його продукту? 

Капіталісти не будують великих фабрик в Алясиї тому, 
що кошт удержаня (або вартість сили робочої) є на далекій 
півночи дуже високий і через те лишає ся для капіталіста мало 
надвартости. 

Вартість товару є означена пересічною суспільною пра- 
цею, яка є власне заключена в тім товарі. Фабрикант стали в 
Алясці мусів би конкурувати на сьвітових ринках, так само як 
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конкурують фабрики в Гери або Бетлегем, а вартість товару 
є означена суспільно потрібною працею. 

Довідуємо ся, що капіталісги закладають ткацькі фабри- 
ки в центральній Америці. Тамошні мешканці можуть живсті- 
ти за дуже малу платню. Майже всї мешканці будують свої 
власні доми, підсонє є тепле і нема потреби видавати гроша 
на огріванє мешкань. Одна сорочка і одні сподні -- се вже 
ціле убранє. Банани і инші овочі ростуть там дико. На мі- 
зерний прожиток вистарчає 10 до 12 центів денно. Н виду 
того, платня виносить там від 9 до 12 центів денно. 


Коли можна би примусити мешканців центральгої Аме- 
ки до так продуктивної праці, як праця робітника в Злучених 
Державах, то тамошні околиці були би небом для капіталістів. 
Доси одначе тамошне населенє посідало землю, а через те 
могло жити, не працюючи богато. Але коли капіталісти зра- 
бують землю, то тоді, тамошне населенє буде припезолене 
продавати свою робочу силу лише длятого, щоби жити, а ка- 
піталісти заведуть ще більше фабрик, бо там кошти удержа- 
ня є дуже малі, робоча сила має малу вартість і капіталісти бу- 
дуть в спромозі присвоїти собі ще більшу скількість продуктів 
людської праці. 

Бачимо отже, що низькі ціни на товари не принесуть ро- 
бітничій клясі користи, бо боротьба за працю так скоро обти- 
нає платню, що вона заледви вистарчає на щоденний прожи: 
гок. 


ПИТАНЯ. 


Робітники в Бельгії працювали довго, щоби знизити ко- 
шти удержаня. Заложили кооперативи і в дійсности обнизи- 
ти кошти удержаня. А одначе бельгійський соціяліст писав, 
що його край є небом для капіталістів, а пеклом для робітни- 
ків. 

Чи платня в Бельгії може бути так висока, як в Огайо? 
Длячого ні? 

Єсли кождий робітник в Дітройт мав би власний дім, то 
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чи платня пішла би в гору, чи в долину? 

Длячого більшість фабрик будує ся в малих містах? 

Чи робітника окрадають з його продукту в копальни або 
фабриці, або чи його ошукують підчас купованя житєвих по- 
треб? 

Заки відповіш на повисші питаня, дай відповідь на сліду- 
ючі: Що рішає про вартість твоєї робочої сили? Що рішає 
вартість якогобудь товару? 

А. (кошт житя) має щось спільного з скількостию В. 
(платнею), яку сдержуєш? 

Єсли В. (платня) не рівнає ся вартости А. (коштови удер- 
жаня), то чи се значить, що ти но дістав вартости твоєї робо- 
чої сили, чи противно, що гросерник, різник і купець убрань 
ошукують тебе? 

Єсли плата (В.) зменшить ся, то чи твій працьодавець бу- 
де в спромозі присвоїти собі більше надвартости? 


З причини удосконаленя знарядів продукції, житєві необ- 
хідности зменшають ся в вартости: А. заключає в собі менше 
праці, тому є менше вартісне. Зменшує ся рівнож і вартість 
золота, бо воно заключає в собі менше суспільної праці. Як по 
яснити той факт, що нині золото є вимінюване за менше то- 
варів, чим 10 літ тому назад? Чи впала більше вартість -- 30- 
лота, чи житєвих потреб? 

Єсли вартість житєвих потреб зменшила би ся скорше, 
чим вартість золота, то чи ціни житєвих потреб обнизили би 
ся? В сім випадку В. мало би більшу вартість чим А. Чи 
платня була би висша чим А. через довгий час? 


Чи заведенє кооператив в ціли обнизити кошт удержаня 
принесло би користь для робітничої кляси? Чи се було би 
причиною, що платня йшла би в долину? 

Чи будемо принцеволені виключити зі Злучених Держав 
мешканців цептральної Америки, щоби вони не конкурували 
з нами в продажі їх робочої сили? Або чи відбирають вони 
вже нині працю американським ткачам, помимо того, що во- 
ни працюють в центральній Америці? Виясни се питанє. 


гу вин мя п а наван аа нан 
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Лекція УМ! 
ВИСОКІ ЦІНИ. 


Ми брали вже під увагу низькі ціни і їх вплив на робіт- 
ничу клясу. Ми переконали ся вже, що з причини перего- 
нів між робітниками за працею платня зменшує ся до тої 
степени, що заледви вистарчає на житє. Говорячи про низь- 
кі ціни, ми знаємо вже, що в результаті стане ся з В. (плат- 
нею). Говоримо ще про товари, котрі вимінюємо по їх ціні. 


Вартість сили робочої. 


З години праці 
А 
Житєві потреби одного дня 


Єсли А. (або вартість житєзих потреб) подвоїть ся, то 
вартість твоєї робочої сили також подвоїть ся. Припустім, 
що А. подвоїть ся, а В. не збільшує ся відповідно до А. то 
иншими словами, вартість поживи, одежі і мешканя буде два 


рази так висока як попередно, а платня лишить ся та сама 
що Й давнійше. 


Реформісти скажуть тобі, що гросерник, різник, власти- 
тель складу убрань і мешкань визискують тебе. 


Платня. 


ннінетрианннннанілнанннкннннанцаннннананянмо 
З години праці 
В 
Золото, або гроші 


в пу в МЕНШЕ 


Вони говорять, що твій працьодавець визискує тебе так 
само як окрадають тебе ті, котрим ти видаєш свою заплату. 
Але, єсли платня (В) не піднесе ся до того самого сте- 
пеня, що житєві потреби (А), то се значить, що твій працьо- 
давець не платить тобі вже дальше вартости твоєї робочої 
сили. Вартість поживи, мешканя і одежі означує вартість 
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твоєї робочої сили. 

Не дай ся ошукати. Знай, що єсли рент є високий, або 
пожива коштує дорого, то тебе не визискує ся, єсли ти пла- 
тиш за сі товари. Коли вартість А. зростає, то рівнож зрос- 
тає і вартість твоєї робочої сили. І тільки тоді дістаєш вар- 
тість своєї робочої сили, коли платня рівнає ся коштови жи- 
тя. 

Брак робітників може довести до того, що робоча сила 
вимінює ся хвилево понад її вартість. Брак, або велика над- 
вишка якогонебудь товару може спричинити те, що він буде 
вимінюваний через короткий час повисше, або понизше йо- 
го вартости. Лише монополь може спричинити таке, що то- 
вар буде вимінюваний понад свою вартість через довший 
час. Запамятанмо собі се ще раз і то добре. 

Реформіст говорить: Робітник дістає свою платню. Прав- 
да, працьодавець визискує його, але коли він йде купувати 
чоботи, поживу, одежу, то переконає ся, що властителі то- 
варів продають їх по висшій ціні, чим робітник може запла- 
тити. Тоді реформіст приходить до переконаня, що купці 
рівнож визискують робітників. Сі люди не розуміють, що 
про платню рішає вартість А. (житєві потреби). 

Не всі робітники дістають вартість своєї робочої сили. 
Декотрі робітники дістають трохи більше, чим вартість своєї 
робочої сили. Знаємо молоду дівчину, котра працює за 49 
тижнево в департаментовім склепі. Вона не може купити за 
тих 59 поживи, одежі і мешканя. Її брат заробляє 530 тиж- 
нево. Він може жити за меншу суму і помагає сестрі вдер- 
жувати ся. В сей спосіб вони обоє дістають вартість своєї 
робочої сили. 

Тому то робітники не можуть працювати за низшу пла- 
тню, чим вартість їх робочої сили. Мусять мати від когось 
запомогу, инакше не можуть вижити. Більше щасливі члени 
родини допомагають тим, котрі не заробляють досить на 
своє житє. Тисячі родин дістають хвилеву запомогу від доб- 
родійних організацій. 

Иншими словами, робітнича армія дістає лише тільки, 
щоби випродуковати більше 5ітчиків на завтра, і на 20 літ 
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в будуччину. Бесробітні, котрі борять ся, щоби птістати пра- 
цю, обкижують платню до тої стег'ни, що вона ледви ви- 
старчає їм на житє. 

Бачимо отже як то побільшенє ся вартости А. означає 
конечне побільшенє ся вартости робочої сили. Тому не ма- 
ємо чого нарікати на гросерників, різника і властителя по- 
мешканя, єсли наш працьодавець їе платить нам вартости 
пашої робочої сили. Щоби жити, мусимо домагати ся біль- 
шої платні. 

Одначе високі ціни не мусять конечно означати, що по- 
жива, одежа і т. д. піднесли ся на вартости, Причиною може 
бути те, що золото -- або инші средства виміни -- зменшили 
ся на вартости. 

Зменшувагє своєї вартости | є загальною тенденцією 
товарів, бо новітна «продукція | зменшає потрібну працю, 
яка є заключена в товарі. Вартість золота може скорше 
зменшати ся чим вартість чобіт, мяса, хліба і одежі. 

А. зменшає ся, одначе В. (платня) зменшує скорше свою 
вартість. Позаяк золото (платня) зменшує скорше свою 
вартість чим житєзі потреби, длятого є вимінюване за меншу 
їх скількість. Один доляр купує нині менше мяса чим 10 літ 
тому назал. Реформісти домагають ся низших цін, але ре- 
волюціопери домогають ся висшої платні (вартости своєї 
робочої сили), Вони працюють рівнож над усуненєм фаб- 
гичної неволі. Бачимо що платня, щоби зрівнати ся з до- 
рожн.  ю, всюдії побільшаєть ся. 

Можемо діставати ту саму скількість долярів кождого 
тижня, але вартість тих долуріз зменшила ся. В сей спосіб 
і наша платня зменшає ся. Єсли така платня не дозволяє 
нам купити житєвих потреб, то значить, що ми не дістаємо 
від капіталіста вартости нашої робочої сили, 

І. Зріст цін житєвих потреб може бути спричинений зро- 
стом вартости товарів. Мусимо дістати рівний зріст в платиі, 
єсли маємо дістати вартість нашої робочої сили. 

22 Платня (або золото) може зменшити ся в вартости до 
тої степени, що ке буде в спромозі купити А. Єсли не одер- 
жимо відповідно більшої плати, то будемо діставати мен- 
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ше, чим вартість нашої робочої сили. 
ЦІНИ МОНОПОЛЕВІ. 


Реформісти говорять: "Як має ся справа з монополевими 
цінами"? 

Перше всего заявляємо, що ніколи не було ще абсолютно- 
го сталого монополю. Є фабрики сталі в Китаю, Японії, 
Мексику, Англії, котрі напевно засипали би американський ри- 
нок, єсли могли би підбити ціни краєвих виробів. Китай ви- 
силає сталь до Каліфорнії по низшій ціні, чим жадають амери- 
канські фабриканти. 

На сьвіті є ще много незалежних компаній, що ведуть на- 
фтяний інтерес. Літаки, автомобілі, трамваї конкурують з зе- 
лізницями.  Єсли зелізнича компанія жадає за богато, фа- 
брикант переносить ся до иншого міста. Коли в певній галу- 
зи промислу повсгає монополь і піни ідуть до гори, тоді бога- 
то людий в надії великих зисків шукають чогось такого, що 
заступило би даний продукт. 


Ніякий чоловік не був в спромозі піднести загальну ціну 
якогось товару і вдержати її на сій степени. Єсли якийсь чо- 
ловік мав би коли таку силу, то річ певна, що він поставив 
би на свій товар так високу ціну, що став би сьвітовим дикта- 
тором. 

Джан Д. Рокефелер може піднести ціну нафти в деяких о- 
колицях, одначе не може примусити населенє, щоби воно пла- 
тило таку ціну. Властителі монополів підлягають економіч- 
ним законам так само як і робітники. Кождий властитель мо- 
нополю хоче продати товар за найвисшу ціну, одначе не може 
свобідяо піднести цін так як йому захоче ся. 

В Злучених Державах є много таких підриємств, котрі 
майже є монополями і без сумніву підносять ціну своїх то- 
варів понад їх вартість. Декотрі з них є заняті в продукції 
поживи, одежі і при будові мешкань. 

Помимо того, що монополіст має хвилеву контролю над 
товаром, то се не означає, що він сейчас піднесе ціну на сім 
товарі. Він постарає ся найперше обнизити ціну товару тим, 
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що замкне непотрібні фабрики, а відтак заведе ліпші машини, 
щоби зменшити працю, яка є заключена в данім продукті. 
Богато товарів, які є власностию монополів, продає ся по 
низшій піні, чим продавало ся до часу, заки монополь забрав 
їх під свою контролю, 

Єсли товар, що є продукований через монополь, був би 
вимінюваний за його вартість, то в наслідок нових метод про- 
дукції, ціна того товару повинна бути низша. Знаємо, що 
ціна нафти є низша нині, чим 20 літ тому назад, заки Рокефе- 
лер сотворив монополь. Єсли монополіст продає товар по тій 
самій ціні що і давнійше, то він може мати величезні зиски, 
бо в наслідок уліпшеної і усистематизованої продукції вар- 
тість товару зменшить ся часами аж о 50 процент. 


Слідуючий примір може помочи нам зрозуміти в якій сте- 
пени можуть монополі підвисшувати ціни на житєві потреби. 

Припустім, що 500 майнерів працює в копальни міди в 
Алясці і заробляють по 55 денно. Така платня вистарчає їм 
на житє. Припустім також, що чоловік, який має в Алясці в 
своїм посіданю поживу і одежу, має тимчасовий монополь 
над сими продуктами. Він бачить, що може подвоїти ціну тих 
продуктів і тоді кошт житя в Алясці зростає до 510 денно. 

І тепер властитель компанії мусить рівнож подвоїти плат- 
ню майнерів, єсли хоче, щоби сі працювали дальше в його 
копальни. Мусить отже платити 510 денно. Коли би одначе 
властитель копальні не мав зисків, а платив робітникам по 
510 денно, то він замкне копальню і робітники Внемігрують. 
Тоді монополіст остане ся без ринку збуту, і тому кождий мо- 
нополіст завсігди має се в памяти. Він знає про ту небезпе- 
ку, що можна забити ту чудову птицю, яка зносить золоті 
яйця. 

Бачимо отже, що коли вартість А. подвоює ся, то Й платня 
ліде до гори, а коли В. (платня) підносить ся, то для капіталі- 
стів лишає ся менше надвартости. 

Монополіст, що був би в спромозі подвоїти ціни на жи- 
тєвих потребах, а тим самим і подвоїти платню, то він сею до- 
рогою приневолив би властителя копальні поділити ся також 
з ним надвартостию (надвишкою). 


Р ПРРИРИНЕИ НИ АРГРРИРАЙТИЛИМИМ РИМИ УР РОВОМ Р НИ 
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Звернім увагу на рисунок С. Єсли звернена нам частина в 
виді платні подвоює ся, то о стільки менше остає ся для пра- 
цьодавця. Та надвишка, котру одержимо, дістане ся до ки- 
шені монополіста. 


Твій продукт одного дня. 


Девять годин праці. 
Вартість звернена 
с в нашій платні. 


З години праці. 


Монополь означає те, що монополіст є досить сильний, 
шоби примусити других працьодавців поділити ся з ним ча- 
стиною надвишки, котру давнійше працьодавець забирав са- 
мий для себе. 

Дійсна борба є поміж монополістом і иншими дрібними 
капіталістами, котрі роблять що тільки можуть, щоби "зни- 
щити трости". 

Властитель копальні в висше наведенім примірі може са- 


мий дати робітникам 59 денно; через . ілька тижнів будуть про 
бувати жити за сю платню, але остаточно приневолять працьо- 
давця платити їм 510 денно, бо инакше не зможуть вижити. 


ПИТАНЯ: 


Чи трости обкрадають робітника, коли продають йому 
товари роб.ені тростами? 

Чи монополь може продавати свій продукт по тій самій 
ціні що і независимий капіталіст і мати більший процент зи- 
ску? Длячого? 

Які є три причини підношеня ся цін? Виясніть се. Плат- 
ня робітників в цілих Злучених Державах піднесла ся в по- 
слідних двох роках. Є много людий без праці, а одначе сі 
перегони на ринку праці не обнизили платні. Навіть ті, що 
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В НС ОО РО о о о Р ОР 


є без праці жадають більшої платиї, чим діставали два роки 
тому назад. 

Чому платня пішла до гори? Чому безробітні домагають 
ся більше за свою робочу силу? 

В Китаю нема ще тростів. Ціни житєвих потреб є дуже 
низькі. Чи "низькі ціни" в данім краю означають, що робітни- 
чій клясі поводить ся ліпше, чим там де ціни є дуже високі? 

Припустім, що один капіталіст є властителем землі і до- 
мів одного міста, де замешкують робітники, Припустім, що він 
підносить рент з 510 на 530 місячно. Єсли робітники дістали 
передше лише вартість своєї робочої сили, то що стане ся, 
коли рент піднесе ся до гори? Хто буде платити за сю під: 
вишку? 
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т от 


Лекція МІЇ. 
ПЛАТНЯ. 


Робітники пробують поліпшити своє житє в ріжний 
спосіб, В У-ій лєкції ми обговорювали низькі ціни і їх вплив 
на житєві обставини робітничої кляси. Ми зрозуміли, що 
разом з обнижуванєм цін на житєвих потребах, обнижає ся 
також пропорціонально з причини перегонів робітників за 
працею і їхня платня. 

Працьодавець ке є в спромозі обнизити платню після своєї 
волі, так само як капіталісти не можуть підносити свобідно 
цін на товарах. Щоби обнизити або піднести ціни, на се му- 
сять сприяти обставини, Армія безробітних обнижує плат- 
ню (ціну робочої сили) коли зменшає ся кошт удержаня. 

В послідних двох лєкціях ми говорили більше про ціни, 
а мало що про платню або инакше про ціну на робочу силу. 
Робоча сила є так само товаром, як печ, одіж, му.:а, мясо 
і другі річи. Вартість і ціна робочої сили є означена так 
само як ціна і варгість инших товарів. 

Робітники завсігди пруть до того, щоби дістати висшу 
платню, або ліпшу ціну за свою робочу силу. 

Для кождого дуже легко зрозуміти, що робітник який 
працює в копальни золота і дістане підвишку платні з 54 
на 55 денно, лишає для властителя копальні менше надвар- 
тости, бо він (робітник) дістає більше свого продукту. А 
стремлінєм і цілию соціялістів є стати ся властителем таки 
цілого продукту. 

Безкритичні економісти говорили нераз дуже богато, 
що підвишка платні не принесе користи  робітничій клясі. 
Вони твердили, що капіталісти сейчас піднесли би ціну на 
житєві потреби до тої степени, що робітники нічого не ско- 
ристали би для себе. 

Карло Маркс говорить одначе слідуюче: "Як пілвишка 
платні могла би вплинути на їну товарів? Одиноко в такім 
відношеню як попит і подача впливають на ціни товарів. 

"Беручи загально, робітнича кляса видає і мусить вида- 
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ти цілий свій дохід на житєві потреби. Загальна підвишка 
платні побільшує запотребованє на житєві потреби, а що 
слідує за сим підносить (часово) їх ціни. 

Ті капіталісти, котрі продукують житеві потреби, через 
піднесене платні були би нагороджені підвишкою цін на 
своїх товарах". 

Звернім увагу, що Маркс говорить, що через якийсь час 
ціни житєвих пстреб з причини більшого запотребованя по- 
живи, одежі і ліпших мешкань правдоподібно пішли би в гору. 

"Яке становиско заняли би ті капіталісти, котрі не про- 
дукують житєвих потреб?  Платня робітників збільшала би 
ся, одначе ціна їх товарів остала би ся та сама, бо запотребо- 
ванє на сі товари не збільшило ся. Супроти того процент 
зисків зменшить ся. 


"Які будуть результати тої ріжниці в проценті зисків для 
вложеного капіталу в ріжні галузи промислу? 

"Капітал і праця будуть перенесені від менше корисних до 
більше корисних галузий; а такий процес змін буде тревати 
так довго, аж подача в одній галузи піднесе ся пропорціональ- 
по до більшого запотребованя і обнизить ся в инших галузях 
відносно до зменшеного запотребованя". 
відносно до зменшеного запотребованя. 

"Коли вже така зміна доконає ся, загальний процент зи- 
сків в ріжних галузях промислу знова зрівнає ся. І як ціла 
історія почала ся початково 3 причини зміни в відношеню 
запотребованя до подачі ріжних товарів, то коли причина 
буде усунена, результати щезнуть і цієч повернуть до давно- 
го уровеня і рівноваги. 

"Лише загальний опад в проценті зисків спричинює. за- 
гальне піднесенє платні (після тимчасового замішаня на ринку 
цін), не оставляючи постійної зміни в цінах товарів", 

Візьмім конкретний (наочний) факт. В копальни золота 
робітники здобули підвишку платні з 54-ох на 55 денно. Чо- 
ловік, що мав одиноку реставрацію в тій місцевости, думав, 
шо він може піднести ціну харчу з 55 на 56 тижнево. Робіт- 
ники платили таку ціну через один або два тижні, але тре- 
того тижня появилась ще одна нова реставрація; її отворив 


лить 


ишка 
| що 


через 
но на 
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чоловік, що чув про "добрсоут" того місточка. Почала ся 
конкуренція і ціна харчу впала д» давного уровеня. 


Маркс говорить, що коли робітники дістануть підвишку 
платиї, то видають гроші на ліпшу поживу, мешканє і оде- 
жу. За сими товарами зростає попит. Більше капіталістів 
починають вкладати гроші в продукцію поживи, будову до- 
мів і виріб одежі. Конкуренція між капіталістами обнижує 
часами ціни тих товарів понизше даної ціни, аж вони спо- 
стережуть, що можуть мати більше зиску в инших галузях 
промислу. | Тоді ціни товарів вертають до нормального 
уровеня. 

В иншім місци Маркс говорить: 

"Загальне піднесенє платні спричинило би загальне об- 
пиженє в проценті зисків, але говорячи загально, не буде 
мати впливу на ціни товарів". 


ПИТАНЯ: 


Єсли видобуваючи золото дістаємо 54 денно, а застрайку- 
вомии здобудемо підвишку на 55 денно, то чи властител». бу- 
ле мати таку саму кадвартість як і перед страйком? 

На що звичайно видають робітники свої гроші? Чи на 
які марниці або люксуси? 

Єсли робітники здобули би 55 підвишки тижнево, то чи 
зужили би сі гроші на автомобілі, подогожі до Европи і т. п., 
чи на ліпшу одежу, поживу і мешканє? 

Що діє ся тоді, коли є наглиї зріст запотребованя на 
товари? Чи ціна тих товарів підносить ся чи впадає (тим- 
часово)? Єсли капіталіст, що продукує товар, на котрий є 
нагле запотребованє, може дістати за него висшу ціну, то чи 
се заохотить других капіталістів до того самого поля про- 
дукції в надії, що вони здобудуть більше зисків? 

Що стає ся з цінами, єсли кількох капіталістів борять ся 
в певній галузи продукції, де ціни є досить високі? Чи ціни 
підносять ся, чи впадають? 

Чи капігалісти продукують дальше той товар, на котрім 
ціна впаде так низько, що не можна вже мати пересічного 
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зааанікаютнвамнровнюочаньвіуннно нова нні нвиніпааннічн нічними мч аа 
проценту зисків? 

А коли вони переходять в иншу еферу продукції, то чи 
піни на тім товарі вертають до нормального стану? 

Длятого капіталіст не може піднести ціни після своєї 
власної волі? ШПрипустім, що богатий фармер має много ко- 
ний.  Правительство Злучених Держав висилає військо на 
мексиканську границю. А що коний є мало, то фармер про- 
лає свої коні по неїмовірній ціні. Є много поголосок про 
війну. Що думають робити всі другі фармері, коли чують про 
дорожнечу коний? Чи пічнуть купувати копальні вугля? 

Навіть коли війна була би аж за кілька літ, то чи ціна 
на коні буде така висока, як на початку війни? Длячого ні? 
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Лекція МІ. 


КОРОТШІ ГОДИНИ ПРАЦІ. 


В лекції МІ. ми говорили про загальну пізвитку паби 
та про те, як і чому принесе вона користь для р Пмитчичої кла- 
си. Ми бачили, що загальне піднесенє платні спричинює зб- 
ниженє пересічного проценту зисків, одначе загально, се не 
буде мати впливу на ціни. 

Бачимо користь з підвисшеня платні, ле як нам се 
осягнути? 

Робітники як кляса, не були до сеї пори так зорганізовані, 
щоби були в спромозі домагати ся загальної підвишки цін 
за свою робочу силу -- більшої частини вартости продукту, 
котрий забирає для себе капіталіст. 

Єсли робітники зорганізують ся, стануть свідомійшими 
і будуть в спромозі здобути загальну підвишку платні, тоді 
зони не спинять ся на тім, але усунуть цілу нинішну систему, 
котра є оперта на платні для робітників. : 

Але капітал веде безнастанну борбу проти робітників. 
Він обнижує платню до тої степени, що вона (платня) за- 
ледви вистарчає на житє. Продовжує години праці і хоче 
видобути з робітника як найбільше робочої сили. І робітни- 
ки мусять безнастанно бороти ся, щоби вдержати бодай те, 
що мають вже нині. їгчимо всюди малі групки робітників, 
котрі борять ся з капіталістами за те, щоби вдержати давні 
условини праці, або поліпшити їх, єсли вони стають невино- 
симі. 

Кождий розуміє, що робітники, зікі працюють від 10 до 
16 годин денно мають дуже мало часу на науку або на те, що- 
би брати участь в соціялістичнім русі. Робітник, що працює 
тільки 8 годин заробляє пропорціонально більше, чим той, 
що працює Іб годин. Робітник заробляє пересічно таку су- 
му, якої потрібно йому на поживу, мешканє, одіж і вихованє 
сімі, без огляду на те, як довгі години приходить ся йому 
працювати. Там, де давно працював лише один робітник 
денно, то нині капіталіст мусить поставити двох робітників, 
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єсли денна праця виносить 8 годин, 

Є се не лише потрібною, але і конечною річию для нас 
ставити опір і атакувати капіталістів в щоденній борбі, по- 
заяк щоденні побіди і поражки учать нас про нашу силу і 
безсилє. Беручи участь в боротьбі, учимо ся як нам треба 
бороти ся. Учимо ся нових тактик в боротьбах, які програ- 
ємо. Клясова солідарність виробляє ся тоді, коли виступа- 
ємо як кляса. 

Навіть борба яку ведуть юнії проти працьодавців учить 
робітників солідарности, бо таку боротьбу звичайно програє 
ся і практичний досвід учить робітника про потребу масо- 
вої організації. 


Є такі випадки, що заводові юнії злучать разом працю- 
ючих робітників в певнім фаху, т. є. створять монополь або 
робітничий "трост" і при помочи юнійних постанов ограни- 
чать скількість робітників, що учать ся одного фаху. Ма- 
ючи за собою економічну силу, такі юнії можуть здобути 
для своїх членів підвишку платні і коротші години праці 

В нинішних часах по цілім сьвіті, де лише основою вар- 
тости є золото, робітники домагають ся і загально здобу- 
вають підвишку платні. Се діє ся так длятого, що вартість 
золота зменшує ся і воно є вимінюване за менше число то- 
варів як давнійше, а через те й зростає дорожнеча житєвих 
потреб. 

А що удержанє робітника коштує більше, то він 
дістає від капіталіста підвишку платні. Так само власти- 
тель коня мусить платити більше за його удержанє єсли тіль- 
ки ціна сіна і вівса піднесе ся в гору. 

Робітники, злучені в заводові юнії, здобувають підзвишку 
платні. але не з причини клясової свідомости, а тільки з причи- 
ни посіданя монополю в певній галузи праці. Треба одначе 
звернути увагу на те, що кожда борба, яку ведуть робітники, 
причиняє ся також і до зросту клясової свідомости. 

Нинішні машини усувають потребу наниманя фахових ро- 
бітників. Робітники, що посідали давнійше фах, занимають 
місця нефахових, а нефахові остають без занятя а часами 
і навпаки.  Капіталіст бере до праці того, хто за наймен- 
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шу платню виконає найбільше праці. ШПостепенно затрачу- 
ють ся всякі ріжноці між фаховими і нефаховими робітника- 
ми. Місце чоловіка занимає машина; вона вионує працю 
скорше і ліпше чим давнійше виконувано людськими руками. 
З часом машини освободять чоловіка від всякої тяжкої і убій- 
чої праці для людського ума. Одначе хте дістане користи 
з тих винаходів? Між клясою робітників а капіталістів бо- 
потьба продовжає ся постійно, одначе з кождим роком стає 
більше завзятою. Тисячі робітників остають без праці. 


Щоби сему зарадити, мусимо організувати ся на про- 
мислових основах, мусимо скоротити години праці. Коли 
окаже ся, що робітники працюють вже всюди 8 годин ден- 
но і ще є безробітні, то домагаймо ся б-годипного дня праці. 
А коли будемо працювати коротші години, то будеме мати 
більше часу на організованє цілої робітничої кляси. 


Збираючи все те разом, бачимо: Нинішні машини по- 
збавляють щораз більше число робітників їх праці. Скороче- 
нє годин праці спричинить те, що кождий буде мати заняте, 
платня піднесе ся висше, а крім того робітники будуть мати 
Оїльше часу на клясове освідомленє. 

Робітники мусять організуватись промислово, бо робіт- 
ник веде безнастанно борбу з своїм працьодавцем, і тільки 
сильна організація може дати йому побіду в тій боротьбі. 

Робітники мусять організуватись також і політично, в ці- 
ли здобутя правліня ії ужитя війська, поліції, судів, одним 
словом цілої державної машинерії на знесенє промислової не- 
волі. 

ПИТАНЯ: 


Що є більшою користию для робітника, чи підвишка пла- 
тні, чи коротші години праці? Що перешкаджає робітникам 
здобути підвишку платні? 

Які були результати скороченя годин праці в однім краю? 
Чи коротші години праці підносять, чи обнижають платню? 
Длячого? 

Коли би день праці був продовжений нагло о 3 години, 
то чи се мало би вплив на безробітє? Чи се зменшило би чи 
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ан оніаньн лнланнін нин унічен він рана ніна ну нн 
побільшило би платню? ШПосясни чому коротші години пра- 
ці побільшають платню? 

Коли шукаєш праці, то продаєш товар. Що означає ціну 
(або платню) яку дістаєш за свою робочу силу? Що означає 
вартість товару? 

Що означає вартість якого будь товару? Чи попит і по- 
дача мають вплив на вартість і ціну товару? 

Припустім, що в одній фабриці 10 робітників випроду- 
кують в 20 годинах 100 пар чобіт, а в другій (де є старі маши- 
ни) 10 робітників потребують на випродукованє 100 пар чобіт 
аж 50 годин, як отже означить ся вартість пари сеї обуви? 

Робітнича кляса загально дістає вартість своєї робочої си- 
ли, одначе не дістає вартости продукту своєї праці. Поясни 
звідки походять зиски? Що то є надвартість? Хто бере її, ро- 
бітник чи капіталіст? Чи працьодавець може платити робітни- 
кам вартість їх робочої сили і продавати продукт по такій 
ціні що він вартий і мати ще зиски? Чи було би можливим 
для працьодавця платити робітникови більше чим вартує йо- 
го робоча сила і продавати продукт по низшій ціні його 
вартости і мимо того мати єще зиск? Поясни сю можливість. 

Чи робітникам поводить ся ліпше тоді, коли кошт житя 
є високий, чи тоді, коли житєві потреби є дуже дешеві? Чи 
робітники можуть защадити більше в краях, де ціни на по- 
живу є досить низькі? Чи низькі ціни приносять користь ро- 
бітничій клясі? Які ціни є там, де панує дорожнеча -- висо- 
кі чи низькі? Чи низький кошт удержаня збогачує капіта- 
ліста?  Длячого? 

Чи твій різник, пекар і властитель дому визискують тебе? 
Припустім, що сі три групи злучили би ся разом і подвоїли би 
ціну на вс? потреби, то хто буде платити сі побільшені видатки 


-- робітник чи капіталіст? Чи платня пішла би в гору? При- 
пустім, що платня не піднесла би ся в гору, то чи ти дістав 
би тоді вартість своєї робочої сили? А єсли ти не дістав би 
висшої платні, то чи се буде означати, що пекар, різник і вла- 
ститель дому визискують тебе, або чи ти повинсії дістати вис- 
шу платню, щоби дістати вартість твоєї робочої сили? 

Яка є ціль соціялізму? 


п 
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ВАРТІСТЬ І ПРАЦЯ, 


(Карло Маркс.) 
ЕЕ о 2 


Шо значить вартість якогось товару? В який спосіб ми її 
находимо? 

На перший погляд здає ся, що вартість якогось товару є 
річю релятивною (зглядною), то значить, що Ті не можна 0- 
значити, як лиш в відношеню до всїх инших товарів. І в дій- 
сности, коли ми говоримо» про риночну вартість якогось то- 
вару, то ми маємо на лумці пропорціональну скількість за яку 
той товар можна виміняти на всі инші товари. Але тоді ви- 
чикає питанє: в який спосіб регулюють ся ті пропорції, в яких 
одні товари стоять до других? 

Ми знаємо з досвіду, що ті пропорції є ріжнородні. Візь- 
мім, напримір один товар, пшеницю: ми побачимо, що один 
корець пшениці дасть ся виміняти за всякі инші товари в без- 
конечно ріжнородній пропорції. І тому, що вартість пшени- 
пт є все та сама, чи то вона вимінює ся за шовк, за золото а- 
бо якийсь инший товар, тому ся вартість мусить бути щось 
зовсім иншого, зовсім незалежного від тих ріжнородних про- 
порцій в виміні за ріжні товари. Мусить істнувати можність 
висказати в якійсь иншій формі ті ріжнородні відносини ме- 
жи поодинокими товарами. 


В додатку, коли я кажу що корець пшениці можна вимі- 
няти на зелізо в якійсь певній пропорції, або коли корець 
ішениці стоїть за якусь певну скількість зеліза, то тоді я го- 
ворю, що вартости пшениці і зеліза є рівні якійсь третій річи, 
яка не є ані пшениця, ні зелізо. Отже котрась з тих двох рі- 
чий, пшениця або зелізо, мусить незалежно від другого бути 
зведене до тої третої річи, яка є їх спільною мірою. 

Щоб трохи яснійше представити сю справу, я удам ся 
ло зовсїм звичайного геометричного рисунку.  Порівнуючи 
поверхні трикутників в всіх можливих формах і величинах, 
г або якінебудь инші прямолінійні фігури, -- в який спосіб ми 
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чин ни 


поступаємо? Ми зводимо котрийнебудь трикутник до фор- 
ми яка є зовсім иншою від початкової. Коли ми вже з самих 
прикмет трикутника переконали ся, що його поверхня є рівна 
його основі помноженій через висоту, тоді ми можемо порів- 
чувати одні трикутники з другими без згляду на їх форму і 
величину, а також можемо порівнувати всі инші прямоліній- 
ні фігури, бо всі вони дадуть ся замінити на певну скількість 
трикутників. 

В той самий спосіб ми поступаємо при означуваню вар- 
тости товару. Ми мусимо звести всі ті товари до якогось спіль- 
ного виразу для всіх і опісля розріжняємо їх лише пропор- 
цією в якій вони стоять до тої спільної міри. 

Що є отже тою спільною мірою для всіх товарів? Се є 
праця. Щоб витворити якийсь товар, треба вложити в нього 
якусь скількість праці. І я кажу не лише праці, але суспільної 
(соціяльної) праці. Чоловік, який витворює якусь річ для 
свого власного ужитку, творить продукт, а не товар. Щоби 
витворити товар, чоловік мусить не лиш витворити якусь річ, 
яка заспокоює суспільні потреби, але також його праця му- 
сить бути частию всеї праці вложеної суспільством. Його 
праця мусить бути вислідом поділу праці в суспільстві. 

Коли ми говоримо про товар як про вартість, то ми ма- 
ємо на думці виключно ту зреалізовану, утверджену, або ин- 
шими словами, скристалізовану суспільну працю. Під тим 
зглядом один товар може ріжнити ся від другого лише в тім 
змислі, що один представляє більшу або меншу скількість 
праці, як приміром, в шовкову хусточку може бути вложена 
Зільша скількість праці ніж в цеглу. Але як ми міримо 
скількість праці? Міримо ЇЇ тим часом, в якім праця треває, 
значить годиною, днем і т. д. 

Отже ми приходимо до сего заключеня: Товар є вар- 
тостию, бо він є скристалізованою суспільною працею. Ве- 
личина вартости товару, або його релятивна вартість, зале- 
жить від більшої або меншої скількости тої суспільної мате- 
рії вложеної в него, то значить, залежить від того, скілько 
треба праці на продукцію того товару. 

Зглядна (релятивна) вартість товару є отже означена від- 
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носною скілкостию праці вложеної, зреалізованої в тім това- 
рови. Скількости товару, які можуть бути витворені в тім са- 
мім часі є рівні. Або, вартість одного товару відносить ся так 
до вартости другого товару, як скількість праці вложеної в 
один товар до скількости праці вложеної в другий товар. 

Я припускаю, що дехто з вас може запитати: Чі справді 
їістнує якась ріжниця межи означуванєм вартости товар. заро- 
бітною платнею а означуванєм її скількостию праці потрібної 
до витвору товару? Отже я зазначу, що вам треба добре роз- 
ріжнити межи нагородою за працю, і скількостю праці. Припу- 
стім, для приміру, що однакові скількости праці є вложені в 
один корець пшениці і в 100 грамів золота. Ми тоді припуска- 
ємо, що корець пшениці і 100 грамів золота є рівно-вартні, 
бо в них є скристалізовані рівні скількости праці; однако- 
ву скількість днів або тижнів треба вложити на продукцію о- 
дного кірця пшениці і 100 грамів золота, 

Коли в той спосіб ми означуємо вартости золота і збі- 
жа, чи ми маємо тут на думці заробітну платню рільника 
і углекспа? Зовсім ні. Ми лишаємо зовсім неозначеним, 
скілько плачено за роботу рільникови і углекопови, або чи 
взагалі заробітна платня була виплачувана. Коли була за- 
робітна платня, так вона могла бути дуже нерівна. Робітник, 
якого праця зреалізована в кірці пшениці міг одержати за 
свою працю лиш 2 діжки, а робітник занятий в копальні міг о- 
держати лише 50 грамів золота за свою працю. Платня тих 
двох робітників могла бути в якій небудь пропорції одна до 
другого, або могли бути рівні обі: вона могла бути половино- 
ю, одною третою, одною четвертою, одною пятою або якою 
чебудь иншою частию кірця пшениці і золота. Платня, розуміє 
ся, не може перевисшати, не може бути більшою від варто- 
сти товару випродукованого робітниками, але вона мсже бу- 
ти менша. Платня робітників є обмежена вартостию продук- 
ту, але вартість продукту не є обмежена їх платнею. Отже, як 
бачимо, вартости пшениці і золота зовсім не є зависимі від 
заробітної платні, виплаченої робітникам. 

Означити вартість товару релятивною скількістю праці 
вложеної в нього є отже зовсім щось иншого як запутати ся 
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в колесо і пробувати означити вартість товару вартістю пра- 
ці, то є, заробітнею платнею. 

Обчислюючи риночну вартість якогось товару ми муси- 
мо додати до скількости праці зужитої на самім кінци до 
праці зужитої передше при добуваню сирого матеріялу з я- 
кого товар зроблений, і також працю вложену в прибори, 
струменти, машини і будинки, які уживають ся для праці. 

Напримір, вартість певної скількости бавовняного пря- 
лива є кристалізацією праці вложеної в саме прядево, і тої 
яку зужито для приготованя бавовни, і вугля, оливи і ин- 
ших потрібних річий, як також праці вложеної в парову ма 
шину, в веретена, в фабричні будинки і т. д. Знаряди про- 
лукції, такі як струменти, машини, будинки служать довший 
час для продукції. Колиб їх зуживано за одним разом, так 
як сирий матеріял, то всю їх вартість треба би перенести на 
товар, при виробленю якого вони були помічні. Але тому, 
що приміром, веретено нищить ся лиш постепенно, поволи, 

робить ся пересічний рахунок, опираючись на пересічнім 
часі на який веретено може служити, і так обчислює ся зни- 
щенє, якому підпадає веретено в якімсь часі, скажім в однім 
дни. В той спосіб ми обчислюємо, як богато вартости вере- 
гена переносить ся на прядево роблене кождого дня, і скіль- 
ко з всеї праці вложеної, скажім в один фунт прядева припа- 
лає на працю вложену на всі приготовляючі процеси. 

Хтось може сказати, що з огляду на се, що вартість то- 
вару означає ся скількістю праці вложеної в нього, з сего ви- 
ходилоб, що чим більш чоловік лінивий і недбалий, тим біль- 
шу вартість мають його товари, бо він мусить уживати біль- 
ше часу до виробленя свого товару. Се однак є хибний по- 
гляд. Читачі пригадують собі, що я вживав слова "суспіль- 
ча праця", і се слово "суспільна" має дуже велике значінє 
в тім місци. 

Коли ми кажемо, що вартість товару означує ся скількі- 
стю праці вложеної або скристалізованої в нього, то ми розу: 
міємо під сим скількість праці конечної до виробу того то- 
вару на данім ступени розвою суспільства, в певних обстави- 
нах продукційних сил, при даній суспільній пересічній інтен- 
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Зивности (видатности праці) і при даній пересічній здібно- 
сти робітників. 

Коли отже скількість суспільної конечної праці вложеної 
в товар регулює вартість того товару, то тоді кожде підвис- 
шенє скількости праці потрібної до виробу товгру рівночас- 
по мусить підносити його вартість, а кожде зменшенє скіль- 
кости потрібної праці мусить зменшувати вартість товару. 
Чим більше праці вимагає якийсь продукт, тим більше його 
вартість, чим менше праці, тим низша його вартість. 

Коли би скількости праці потрібні для продукції даних 
говарів  лишали ся незмінні, то й вартість булаб незмінна. 
Лле так воно не діє ся. Скількість праці потрібна до виробу 
говару зміняє ся безнастанно зі зміною витворчої сили ро- 
бітників. Чим більша витворча сила праці, тим вона видає 
більше продукту в данім часі, чим менше  витворча сила, 
тим вона видає менше продукту. Коли би, приміром, з ходом 
часу було потрібно управляти менше урожайні поля, то та 
сама скількість продукту вимагала би більшої скількости пра- 
пі ії в наслідок того вартість рільничих продуктів піднесла би 
ся. Знова з другої сторони, коли при помочи  найновійших 
знарядів продукції один чоловік може замінити в нитки в 
однім дни кілька тисяч разів більше бавовни, ні" міг він пе- 
ред ле зробити при помочи звичайного веретена, то стає 
зовсім ясним, що кождий Фунт бавовни потребує кілька тисяч 
разів менше праці, ніж передше, і в часлідок того вартість ни- 
ток зменшить ся кілька тисяч разів. 

Побіч ріжнородних природних енергій і побіч придбаної 
зправи поодиноких осіб, витворча сила праці мусить голов- 
ло залежати: 

Перше, від природних обставин праці, як прим. від уро- 
жайности землі, від копалень | т. Д. 

Друге, від постепенного удосконаленя суспільних  ви- 
творчих сил праці, до яких приходить ся через продукцію 
па велику скалю, через концентрацію капіталу і комбінацію 
праці, через поділ праці, машинерію, уліпшуванє метод, ко- 
ристуванє ся хемічними і иншими фізичними винаходами, 
через скороченє часу і просторони при помочи злекшуваної 
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комунікації і транспорту, та через богато инших річий, яки- 
ми нуака примушує природні сили стати ся помічними праці, 
і через які суспільний або кооперативний характер праці роз- 
виває ся. Чим більша витворча сила праці тим менше праці 
зкладає ся в якийсь продукт; і звідси менша вартість того 
продукту. Чим менша витворча сила праці, тим більше пра- 
ці треба вложити в виріб того самого товару; і звідси біль- 
ша вартість товару. 

Тому загальний закон можемо сформувати так: 

Вартість товару є прямо-прспорціональна до часу вло- 
женого в його продукцію, а відворотно пропорціональна до 
витворчих сил праці. 


ЦІНА. 


Досї я гово рив про вартість, те"о; скажу дещо про 
ціну, яка є особлившою формою вартости. 

Ціна сама в собі є нічим иншим, як вираженєм вартости 
товару в грошах. Вартість всіх товарів переважно означує 
ся ціною в золоті або сріблі. Вартість золота і срібла, так 
семо як і вартість всїх инбійх товарів є регульована скількі- 
стю праці потрібної на те, щоб їх дістати. Ви вимінюєте я- 
кусь певну скількість продукту вашого краю за золото і сріб- 
40, в яких також є скристалізована якась певна  скількість 
праці того народа, який має копальні золота і срібла. В той 
спосіб в золоті і сріблі ви виражуєте вартість всіх товарів, то 
є, посдинокі скількости праці вложені в їх витвір. Пригля- 
даючись близше трошевому вираженю вартости, або, що є 
гим самим, заміні вартости в ціну, ми побачимо, що се є про- 
цес в якім ми даємо вартости всіх товарів независиму сдно- 
стайну форму, або инакше, при помочи якого ми означуємо 
товари як рівні скількости суспільної праці. Що відносить 
ся лиш до грошевого вираженя  вартости, ціну назвав Адам 
Сміт природною ціною, а француські фізіократи називали (її 
Ссконечною ціною" (ргіх песезчаїтге), 

В такім отже відношеню стоїть вартість до к-нечної ціни, 
або инакше, в якім відношеню стоїть природна ціна до ко- 
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нечної ціни? Ви знаєте, що риночна ціна є та самг ля всьо- 
го товару одного роду, хоч відносини продукції того товару 
можуть бути ріжні для поодиноких продуцентів. (Продукція 
одного може коштувати більше як другого). Риночна ціна 
виражає лиш пересічну скількість суспільної праці потрібної 
ло сего, щоби доставити на ринок відповідну скількість то- 
кару. Риночна ціна є обчислювана зі згляду на весь товар 
даного рода. 

Досі ми бачили, що риночна ціна товару є те саме, що 
його вартість. Знова з другої сторони підвисшенє ціни по- 
кад вартість товару або знизенє ціни на меншу як вартість 
товару, се все залежить від підвисшеня і зниженя подачі і по- 
питу. Відклоненє риночної ціни від вартости не устає ніко- 
чи, але як говорить Адам Сміт: "Природна ціна (вартість) є 
осередочною ціною, до якої риночна ціна товарів неустанно 
навертає ся. Ріжні причини можуть обнизити риночну ціну, 
або підвисшити понад вартість товару. Але помимо всіх пе- 
решкод, які не позволяють риночній ціні задержати ся в о- 
середку і спочити, вона неустано прямує до того осередка". 

Я не думаю, що треба щось додавати до виясненя сеї 
справи. Зі сказаного виходить, що коли попит на товари і 
подача рівноважать ся, тоді риночна ціна товару буде відпо- 
відати його природній ціні, то значить, його вартости озна- 
ченій скількістю праці потрібної до виробу того товару. Але 
подача і попит мусять неустанно стреміти до рівноваги, хоч 
се вони осягнуть через заміну одного відклоненя другим, упа- 
док ціни через підвисшенє ціни і навпаки. Коли замість 
розглядати щоденні колибаня ціни, ми розберемо рух риноч- 
пих цін за довший період часу, як се приміром, зробив п. Тук 
в своїй "Історії цін", то тоді ми також переконаєм ся, що ко- 
либанє риночних цін, їх відклоненє від вартости товару, їх 
підвисшенє і зниженє, параліжують і винагороджують одні 
других; так, що побіч впливу монополій і инших чинників 
на ціну, які я тепер мушу полишити на боці, всі роди товарів 
продають ся за їх вартість, або інакше, за їх природну ціну, 
Ріжні періоди часу, в яких колибаня риночинх цін покри- 
зають ся є ріжні для ріжних родів товару, тому що одним то- 
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варом о можна скорше  вирівнати | подачу (після попиту, 
шж другим. 

Коли отже розбираючи ціни товарів в довших періодах 
часу, ми бачимо, що всї роди товару продають ся після їх 
вартости, то зовсім безглуздно булоб твердити, що профіт, 
(зиск) дістає ся в той спосіб, що товари продають ся за ціну 
висшу від вартости товару. 

Отже щоб вияснити загальні свійства зиску (профіту), 
ви мусите вийти з того заложеня, що пересічно, товари про- 
дають ся після їх вартости, та що зиск одержує ся продаючи 
говар після його вартости, то є, відповідно до скількости 
праці вложеної в нього. Як ви не можете на тій основі ви- 
яснити зиску, то не зможете його  "ояснити зовсім. Се ви- 
дає ся абсурдом і противним всім дотеперішним | поглядам. 
Але також видає ся абсурдом, що земля крутить ся около 
сонця, та що вода складає ся з двох запальних газів. Научна 
правда завсігди здає ся абсурдом, парадоксом з точки погля- 
ду щоденного досвіду, який позволяє нам бачити лиш звер- 
хний зрадливий вигляд річий. 

Але в дійсности, научна правда є правдою і оперети ся її 
не можна. Так і правдою є, що зиск одержує ся продаючи 
говар після його вартости; а бере ся зиск з відти, що робіт- 
пикам за їх працю не платить ся всеї вартости. І так повстає 
додаткова вартість товару, яка й перемінює ся в зиск. 
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РОБІТНИК |  ФАРМЕР ПОВИНЕН ЧИТАТИ 
ПЕРЕДОВСІМ РОБІТНИЧІ ЧАСОПИСІ! 


Чому? 


Бо робітнича часопись обговорює кожду подію 
в краю і в сьвіті лише зі становиска інтересів робо- 
чого люду. 


Одинокою робітничою часописею в Канаді є 


"УКРАЇНСЬКІ РОБІТНИЧІ ВІСТИ" 


що виходять в Вінніпегу два рази на тиждень 
і коштують лише 534.00 на рік. 


Хто читає "Українські Робітничі Вісти", виро- 
бляє собі суцільний сьвітогляд і може осудити кож- 
ду подію в суспільнім житю. 

«УКРАЇ СЬКІ РОБІТНИЧІ ВІСТИ" виступають 
проти кождого лайдацтва поповнюваного на ро- 
бочім народі. 

"УКРАЇНСЬКІ РОБІТНИЧІ ВІСТИ" доносять 
про робітничий рух на цілім сьвіті, про боротьбу 
робітничої кляги. 

Хто хоче знати, як сьвідомі робітники дума- 
ють про суспільні події, Хто хоче навчити ся со- 
ціялістичної думки, нехай | читає передовсім 
"УКРАЇНСЬКІ РОБІТНИЧІ ВІСТИ". 


Адреса: 


""ОПКВАІЇМІАМ ІАВОВ МЕМУ8" 
Сог. Ргібсрагд 5 Мсйтерог 80з., М/іппіреєр, Мап. 


